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Vuelven los Mercados Financieros

La Primavera |la sangre atera. Después de afios de languidez por l1a saga fuga de
inversores insttucionales e internacionales, los mercados financieros espafioles
vuelven a su efervescencia natural. La pasada semana =& estrend en el Mercado
Atternative Bursati (MaB) la tecnologica NPG, gue prepara sU expansidn con una
subida del 50& en =su estreno. % también en abril comenzd a cotizar eDreams, el gigante
espafiol de las agencias de viaje por internet. % pronto también se sumara +Applus, que
ha registrado folleto ¥ anunciado el 8 de mayo como fecha para tocar la campana. Asi
que el MaB comienza a crecer desde su veintena de empresas gue también sufrio la
crizis en sus carmes (cazo de Finkia v su entrada en concurso de acredores). La
gesperanza también estd en el Mercado Akernativo de Renta Fija (MARF) para que
inyecte liguidez a la internacionalizacion de muchas empresas medianas espafolas. En
2013 se estrend el mercado con una (nica operacidn. Pero las expectativas son muy
buenas para este 2014 en que despertaron los mercados.

Articulo realizado por: Fernando A. Moroy, director de
Relaciones Institucionales de Caixabank y vicepresidente en
Espafia del foro de inversores Keiretsu.

; COmMo financiar un proyecto de
em rendimienio

La correcta busqueda y composicion de la financiacion es, sin
duda, un aspecto critico de los proyectos de emprendimiento.
Los recursos financieros para la puesta en marcha del negocio
se habran explicitado previamente en el plan financiero, dentro
del proyecto de empresa o business plan.

Hoy en dia, podriamos afirmar que hay una serie de vectores o elementos criticos
relacionados con la financiacion de provectos emprendedores, que parece necesario
tener muy en cuenta. En primer lugar, consideramos gque el reguerimiento de la
financiacion no pusde ser un obsticulo para la puesta en marcha de un provecto
emprendedor. Lagicamente, &l importe requerido dependera de la intensidad de capital
para la puesta en marcha, que habremos definido en el plan de inversiones inicial.

Al comignzo del provectn debemos ser lo mas ‘ligeros posibles (lean start-up) para
arrancar &l negocio, puesto que todo activo que conszideremos necesario para la
puesta en marcha tendra que ser financiado, con recursos propios o ajenos.

Sinos fjamos en los proyvectos puestos en marcha en Espaiia a través del GEM (Global
Entreprensurship Monitor), en su capitulo 13 se establece que la mediana de todos los
provectos puestos en macha en e el (ftimo informe publicado, ha sido de 00
guros. No e trata de una cifra despreciable, pero tampoco estratos férica.

En segundo lugar, =olemos considerar gue la materia prima a la gue llamamos dinero
parece que en &l futuro va a =er mas escasa v, en consecuencia, mas cara. Por esta
razon, ez coherente dizponer siempre de una estructura financiera equilbrada en el
pasivo; elio nos llevaria a una proporcion de recursos propios minimos del 50%. Esto tal
vez no fue asien el pasado, pero 82 un requerimiento de los agentes financiadores

actuales, que ha venido para quedarse. [Leer I'I'I:-'E‘iE

ECOFIM apoyd inicistivas de busqueda de financiacion
para emprendedores apoyando el programa  EL
DESPERTADOR, promovide por MADRID WOMAN'S
WEEK. El 20 de febrero de 2013 se llevo a cabo una
jornada en la gque participaron, entre otros, Javier Bascuas
(en la imagen), sock director de AltaFit Gimnasios Low
Cost, Samusl Banzsdan, de Negocios v Networking, José
Luis Cuena, sbogado w director de la red MAE, José Luis
Guemero, fundador de Nubemedia, Sr. Comales, quien dic
una charla motivacional, Carmen M. Garcia, directora de
MWW, v Salvador Molina, presidente da ECOFIN.
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